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Ostrozni Tradycjonalisci

Opis segmentu

CO MOGLIBY
POWIEDZIEC O SOBIE?

,Obawiam sie

0 MOojq przysztosc
finansowaq, ale nie
mam ani pieniedzy,
ani wiedzy, jak
oszczedzac
pienigdze.”
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e [ 43%
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38%

EEE 30%

32%

Miasto do 100 000
mieszkancow

Miasto od 100 do 200 000 [l 8%
mieszkancéw 9%

9%
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Miasto powyzej 200 000
mieszkancw
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Oszczedzajacy  Oszczedzajaczy na emeryture® Inwestujacy
CHARAKTERYSTYKA REKOMENDACJE
PSYCHOGRAFICZNA = Warto jednak wykorzystac silng

= Tradycjonalisci, pesymisci

= Niezainteresowani trendami, moda

= Obawiajg sie 0 przysztosc¢ finansowa

= (Czesto wszystkie pienigdze wydajg na
biezgco

= Swiadomos¢ posiadania zabezpieczenia
finansowego jest dla nich wazna

= Ograniczone mozliwosci, aby
oszczedzac

= Ale czujg potrzeby, aby oszczedzacd.

= Brak do$wiadczen i kompetencji do
tego by inwestowac.

= Niechec do ryzyka finansowego.

* za pomoca produktéw emerytalnych

potrzebe posiadania zabezpieczenia
finansowego i zaproponowac tej
grupie produkt, ktory nie wymagatby
wiedzy ani wysokich wptat, ale
jednoczes$nie wymuszat regularnosc
w odktadaniu pieniedzy.
Generalnie jest to jednak segment

o niewielkim potencjale na
przysztosc. Ich wiek i sytuacja
zawodowa wskazujg, ze ich kondydja
finansowa raczej sie nie zmieni

W przysztosci



Aspirujacy Inwestorzy

Opis segmentu ehi—

PLEC UDZIAt W RYNKU FINANSOWYM
’ 56%  56%
' 47% (@yi 53% 16%  14% 12%  12%
KOB=IETY MEZEZYZNI -
52% Ogét 48% Oszczedzajgcy  Oszczedzajgczy na emeryture® Inwestujgcy
25% WIEK DOCHOD
CHARAKTERYSTYKA REKOMENDACJE
CO MOGLIBY 42% 41% 370, 39% 43845 PSYCHOGRAFICZNA = Warto zaproponowac¢ produkty,
POWIEDZIEC O SOBIE? 24% \ L L ktére stwarzajq szanse na wysoki
17% 4283,0 = Lubig posiadac i chwali¢ sie "fajnymi" zwrot z inwestycji.
rzeczami = (Czesto rozwazajg W przysztosci
LJestem mk)dy s ases e SREDNI . Otwarci na nowoéci skorzystanie z produktéw
: g ; - - i wiecej DOCHOD (PLN) .
| przedsiebiorczy, = Otwarci na kredyty emerytalnych.

- « Brak potrzeby oszczedzania © Segment z duzym potendjatem
rynekﬁnansowy MIEJSCE ZAMIESZKANIA - Pieniadze s3 po to, aby je wydawa¢ na przysztos¢. Wiek i otwartos$é
sto/ przede mngq Wiee o 38% - Lubia kupowa¢ drogie marki, nawet jeéli N ryzyko stwarza szanse nato,

o 38% ich na nie sta¢ Z2 9807 10 SEITEE POdEny,
otworem. Pien QQ’Z € Miasto do 100000 [ 36% = Twierdzg, ze majg duzg wiedze w;rg/svgap)régzsgjgzcdléoélrig/hkfiaerﬂ?ibét\ll
Sq po to aby z nich mieszkaricw 32% dpi(yjczaca _invv/estowin[a,‘ interﬁsuja SR "premium.

4 Miasto od 100 do 200000 || 8% glerdq paplerow wartosciowycn,
/(Ol’ Zy stac mieszkaficow 9;0 = Otwarci na inwestowanie w
Miasto powyzej 200000 | 20% AR RIViEEn
mieszkancw 21%

* za pomoca produktéw emerytalnych



Rozwazni Inwestorzy

Opis segmentu

(

CO MOGLIBY
POWIEDZIEC O SOBIE?

,Dzieki ciezkiej
pracy udato mi sie
W Zyciu do czegos
dojsc. Musze teraz
Skupic sie na tym,
aby mqdrze tym
majqtkiemn
zarzgdzac.”

PLEC

20 ff 52\
KOBIETY MEZCZYZNI

68%

52% Ogot 48%
WIEK DOCHOD
42% 379, 43%399 4384,5
1696 24% I I 6264,8
SREDNI
18-34 35-54 55 iwiecej DOCHOD (PLN)
MIEJSCE ZAMIESZKANIA

o N 36%
wies

38%

Miasto do 100 000 [N 29%

mieszkancow 32%

Miasto od 100 do 200000 [ 13%

mieszkancow 9%
Miasto powyzej 200 000 | I 22%
mieszkancw 21%

UDZIAL W RYNKU FINANSOWYM

)
80% 56%

28%
14%

Oszczedzajacy

CHARAKTERYSTYKA
PSYCHOGRAFICZNA

= W dobrej sytuacji ekonomicznej

» Brak obaw o przysztosc

= Niechec do niesprawdzonych
produktéw i do ryzyka w celu
osiggniecia zysku

= Majg potrzeby, mozliwosci i
umiejetnos¢ oszczedzania

» Majg kompetencje jezeli chodzi o
inwestycje i doswiadczenie

= Oproécz inwestowania - 0szczedzajg

= (zesto - alternatywne sposoby
inwestowania np. inwestowanie w
nieruchomosci.

* za pomoca produktéw emerytalnych

Oszczedzajaczy na emeryture®
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30%
12%

Inwestujgcy

REKOMENDAC)E

= Segment, ktory juz w tej chwili
zaréwno inwestuje, jak i posiada
produkty oszczednosciowe.

= /decydowanie warto te grupe
rozwijac.

= Potrzebujg oni wsparcia
| partnerskiego traktowania, tak
aby mieli poczucie bezpieczenstwa
I kontroli nad wtasnym majgtkiem.

= Warto podjg¢ dziatania
komunikacyjne w celu zbudowania
wiekszego zaufania w tej grupie do
instytucji finansowych.

= W przysztosci planujg zaréwno
korzystac z produktow
inwestycyjnych jak i
oszczednosciowych.
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Rozsgdni Optymisci

Opis segmentu

or
&)

CO MOGLIBY
POWIEDZIEC O SOBIE?

,Mam stabilng
sytuacje finansowaq,
ale nie znam sie na
rynku finansowym
[ nie mam zaufania
do doradcow

Z funduszy
inwestycyjnych.”

PLEC
51% @ 90 | 49
KOBIETY MEZCZYZNI
520 0go6t 48%
WIEK DOCHOD
50%
330437% 39% 4384,5
SREDNI
18-34 35-54 55 iwiecej DOCHOD (PLN)
MIEJSCE ZAMIESZKANIA

o NN 2%
wies

38%

I 31%

32%

Miasto do 100 000
mieszkancow

Miasto od 100 do 200 000 [l 9%
mieszkancow 9%

I 2%

21%

Miasto powyzej 200 000
mieszkancw

UDZIAL W RYNKU FINANSOWYM
76%

Oszczedzajacy

56%

13% 14%

Oszczedzajaczy na emeryture®

CHARAKTERYSTYKA
PSYCHOGRAFICZNA

» Eko. Gotowi zaptaci¢ wiecej za produkt,

jesli beda wiedzieli, ze powstat w
Sposob, ktdry nie szkodzi Srodowisku.

» Oszczedzajg inie obawiajg sie o swojg *

przysztosc finansowa.

» Mate doswiadczenie lub wczesniejsze
zte doswiadczenia w inwestowaniu

» Gdyby mieli wiecej pieniedzy,
to by je chetniej inwestowali.

= Ostrozni, zamknieci

na nowoczesne sposoby inwestowania,

niechetni do ryzyka.

* za pomoca produktéw emerytalnych

rygnek i opinia

10% 12%

Inwestujgcy

REKOMENDAC)E

» Segment, ktdry warto rozwijac.

Majg wystarczajace srodki, zeby

inwestowac, ale brakuje im wiedzy

i zaufania do sektora finansowego,

aby sie w to zaangazowac.

W przysztosci majg zamiar

koncentrowac sie na oszczedzaniu

i korzystac¢ z produktow

oszczednosciowych.

» Warto proponowac im bezpieczne
produkty inwestycyjne o matej
zmiennosci. To grupa, ktdra jest w
stanie zainwestowac wiekszg sume
i pogodzi¢ sie z mniejszym zyskiem
jesli nie bedzie sie to wigzato z duzym
ryzkiem.
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Wycofani Pesymisci

Opis segmentu e
PLEC UDZIAt W RYNKU FINANSOWYM
56%
67% 33% 06
KO BI ETY MEZ % 8% 14% 12%
EZCZYZNI - 2%
52% Ogot 48% Oszczedzajagcy  Oszczedzajaczy na emeryture® Inwestujacy
WIEK DOCHOD
CHARAKTERYSTYKA REKOMENDACJE
PSYCHOGRAFICZNA = Bardzo duza grupa oséb, ktére nie
CO MOGLIBY > 30% .40, A%37% 39% 4384,5 planujg oszczedzania w przysztosci.
POWIEDZIEC O SOBIE? . I . = Nieufni pesymisci. = Na pierwszy rzut oka grupa o bardzo
- S = Mato zarabiajg i wszystko wydaja na niskim potencjale, ale wsréd nich
) MO]O pensja nie $REDNI biezaco, uwazaja, ze z ich zarobkami spora grupa ludzi mtodych, ktéra

18-34 35-54 55 iwiecej DOCHOD (PLN) W przysz}oéci moze poprawic’ SWOJQ
sytuacje finansowa.

= Segment, ktdry wyraznie potrzebuje

PO prostu nie da sie inacze).
= Obawiajg sie 0 swojg przysztosc

pozwala mi na
VA0 [0 [lNOITA@4=0 /TGN  MIE)SCE ZAMIESZKANIA

finansowg, ale jednoczesnie czasem . : : : .
wszystko wydaje na wies NN <% po;walaji e ,szalefistwo B Srl’npigjgltenvéziipoZS;?Zdezzirnci);\,/Taok
- zakupowe” i uwazajg, ze nie warto w i niski iewi i
b/QZC]CO. jeszcze NN —— ogélgoszczedzac’ (E\kZe T i niskie kompetencje w inwestowaniu.

jesz'em mfoda = mieszkancow 32% emeryture)
jO/(O§ to bedzie.” Miasto 0d 100 do 200000 [Nl 9% = Brak potrzeb i mozliwosci
mieszkancow 9% oszczedzania, czy inwestowania
Miasto powyzej 200 000 [ 18%
mieszkancw 21%

* za pomocg produktéw emerytalnych



Wiek i poziom zamoznosci
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Szerokosc kot reprezentujgcych poszczegolne segmenty jest proporcjonalna do ich udziatow (wielkosci segmentu)
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